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The role of good faith principle during the contracting stages 

Abstract 

The principle of good faith in contracting is based on dealing with 

honesty, integrity and honor between both parties, which makes that 

principle complementary to the principle of justice. This research deals 

with the principle of good faith before concluding the contract, that 

includes contractual negotiations between the two parties, which imposes 

two basic matters on both of them. 

First: informing and inquiring about all aspects of the contract.  

Second: expressing the will to conclude the contract. 

The research also addresses the legal basis of good faith principle 

while the contractual negotiations and the forms of its breach, as well as 

explaining the consequences of breaching this principle while the 

negotiation stage, as implementing the principle of good faith in the said 

stage represents great importance that even requires the intervention of the 

legislator to maintain the contractual balance through imposing legal 

obligations on the both parties to overcome the imbalance that may arise 

during the negotiation stage as a result of the difference in the legal 

positions of the contracting parties. 
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ومحددة يجѧѧب على من يكون لѧѧديه من الأطراف معلومات جوهرية والتى تنص غلى "      )٢٧(
ومحѧѧل اعتبѧѧار لرضѧѧѧѧѧѧѧاء الطرف الأخر، أن يقوم بѧѧإعلامه بها متى كان هذا الأخير يجهلها على 

 L’article 1112-1 du code civil français dispose ه"نحو سائغ قانوناً، أو كان قد أودعه ثقت



 

                                                                                                                     
: « celle des parties qui connait une information dont l’importance est déterminante 

pour le consentement de l’autre doit l’en informer dès lors que, légitimement, cette 
dernière ignore cette information ou fait confiance à son cocontractant….. » 
L’ordonnance n° 2016-131 du 10 février 2016 portant réforme du droit des contrats, 

du régime général et de la preuve des obligations. www.elkanounia.com 

 

 

وتطبيقاً لذلك فإن الميكانيكي عليه أن ينبه زبونه إلى عدم تناسѧѧѧѧѧѧѧب التكاليف اللازمة لإصѧѧѧѧѧѧѧلاح سѧѧѧѧѧѧѧيارة .)٣٢(
 B. Hess Fallon, A.Marie Simon, Dr.Civ, 5e éd, collection aide-mémoire بالنسبة لقيمتها

DALLOZ, Sirey, Paris 



 

                                                                                                                     



 

                                                                                                                     

 

 

)55( B. Fages, le comportement du contractant, thèse, Axe – Marseille, 1997, n 489, 
p.266 
)56( Cass. civ. 1, 19 nov. 2009, n 07 – 21382, Bull. Civ. N 23, cite par P. Ancel, op. cit. 
p. 99. 
نشѧѧير إلى التعديل الجديد للقانون المدني الفرنسѧѧي قد شѧѧرع الالتزام بتقديم المعلومات، فأصѧѧبح كل متعاقد ملزماُ 

) من ١١١٢/١بتقديم النصѧѧѧح والإرشѧѧѧاد والمعلومات الضѧѧѧرورية، إذا كان الطرف الأخر يجهلها، راجع المادة (
) من التعديل ١١٠٤(عند تكوين العقد، المادة  التعѧѧديѧѧل الجديد، إلى جانب التزام كل متعاقد بواجب حسѧѧѧѧѧѧѧن النية

 الجديد.
)57( Cass. civ. 1 juin 2010, n 09 – 1359, cite par P. Ancel,. p. 99. 
)58( D. Mazeaud, la réforme du droit francais des contrats, 2010, 44, R.J.T., 243 cite 

par P. Ancel, p. 91. 



 

                                                                                                                     

)64( Art 1104 "Les contrats doivent être négocies, formes et exécutés de bonne foi. 
Cette disposition est d ordre public". 

  من المرسوم والتي نصت على أن: (1112)كما تم النص على مسألة حسن النية في إطار المادة 
Art 2111"Linitiative, le déroulement et la rupture des négociations précontractuelles 
sont libres .Ils doivent impérativement satisfaire aux exigences de la bonne foi"   

)67( schmidt- negciation et conclusion de contracts-dalloz-paris-1982-p11. 

Quebec

 H. Lmoquen, good faith in Scots law of contract an undisclosed Principe?
 In A.D.M. Forte ed. good faith in contract and property law, Hart publishing, Exford, 

1999, 5 –37, p. 4 – 13, P. Ancel. p. 97.
)72( Cass. Com. 20 mars 1992, JCP, 1993, 11, 17543, note, J. Schmidt, cite par B. 
Jaluzat. n 1285, p. 363. 
)73( CA, Versailles, 21 septembre, 1995, RTD, civ. Obs. J. Mastre, cite par B. Jaluzat, 
op. n 1286, p. 364. 

)75 ( B, Fauvarque, Rutgers, Tallon & Vogenaure, Cases, materials and Text on 
Contract law, UK: Hart Publications, 2010, p. 376.  
)76( This article provides that “It is contrary to good faith and fair dealing, in particular, 
for a party to enter into or continue negotiations with no real intention of reaching 
an agreement with the other party. 
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)Manoukian معللاً ذلك بانتفاء رابطة تعاقدية في الأساس بين الطرفين كونهما مازالا في مرحلة (
  المفاوضات.

مخالفاً لمبدأ حسن النية تأسيساً على وصول الطرفين لمرحلة كان فيها  واعتبرت محكمة الاستئناف هذا السلوك
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G H Treitel, An Outline of the Law of Contract, Oxford University Press, 
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) بعدم التزام الطرف Biancaفي قضية ( ١٩٨٧وتطبيقاً لذلك قضت محكمة استئناف ميلانو في عام )٨٤(
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